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—_ _— Cundinamarca Norte

En los caminos recorridos del Tolima

SEMBRAR CONFIANZA —marcado_s por la memoria del

desplazamiento y en proceso de

DONDE ANTES HUBO reconstruccidon—, nuestros facilitadores

continuaban su labor en el norte de

ESCEPTICISMO Cundinamarca, un territorio diverso en

geografias y contextos sociales, pero
unido por una realidad comun:

El deseo de las comunidades rurales de creer y transformar.

Durante afios, muchas asociaciones de esta region habian dejado de confiar en las promesas institucionales.
Asi lo expreso Nayibe Sarmiento, asociada de AGROLACTE:

Lt Yano creiamos en programas ni ayudas del Estado
porque siempre eran enganos y no nos entregaban
nada yy

DIRECCION

de Comercializacion
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la sorpresa fue tan real como el impacto de las primeras
entregas tangibles. Desde la llegada del proyecto liderado
por la ADR y Agrosolidaria, su percepcion cambio:

Lt Este programa nos ha aportado conocimientos
esenciales para mejorar comercialmente. Cada
capacidad nos ha beneficiado para perfeccionar 99

nuestros procesos y productos
concluyo con entusiasmo.

Caminos dificiles, cambios reales La ruta no fue facil. En la vereda donde se encuentra la asociacion
ASOMULHER, los insumos solo pudieron transportarse en camion hasta cierto punto; el resto del trayecto
debid hacerse a pie, caminando el territorio. Entre trochas y paredes deterioradas, quedaba claro que la
infraestructura de los espacios de trabajo no ofrecia garantias minimas.

El cambio, sin embargo, fue contundente:

Gracias a las adecuaciones orientadas por las normativas del
Invima, la produccion de lacteos alcanzo estandares de
calidad que hoy permiten a la asociacion presentarse en
ferias con un producto competitivo
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‘ ‘ Las etiquetas, el penddn, los diplomados y los saberes compartidos nos han abierto puertas y
mejorado la calidad de nuestro trabajo ’ ,

Luz Marina Gutiérrez
Representante legal

En el caso de ASOMERCASES, ubicada en
Sesquilé, la historia comenzd con una pregunta
basica: zcomo vender si no se tiene donde? La
organizacion apenas contaba con un cultivo de
lechugas y muchas dudas sobre cdémo
comercializar. La orientacién inicial fue clara:
gestionar un espacio con el apoyo institucional.

¢Como vender si no se
tiene donde?

Finalmente, lograron un puesto en la plaza de mercado, y
con él llegaron canastillas, un letrero, basculas, estibas y un
pendon para iniciar las ventas.

(44 Las asesorias contables nos ayudaron a mejorar la situacion legal de la asociacion. Ahora
podemos facturar y hacer ventas formales ’ ’

Jusset Pinto
Representante
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