



ACTA DE ASAMBLEA GENERAL DE ASOCIADOS DE xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx.
Lugar: Municipio de xxxxxxxxxxxxx                                   Fecha: xx de xxxxxxxxxxxxxxxx de 20xx.
ORDEN DEL DÍA.
1. Llamado a lista y verificación del quórum.
2. Elección del presidente y secretario de la asamblea general.
3. Presentación/conversatorio sobre elementos básicos de comercialización y fondo rotatorio de comercialización. Principales conceptos. 
4. Juego de roles sobre proceso de comercialización. 
5. Constitución del comité de comercialización y elección de sus miembros.
6. Definición del cronograma de actividades para avanzar en la constitución del fondo rotatorio de Comercialización.
a) Reunión para elaborar la propuesta de reglamento del fondo rotatorio de comercialización por parte de miembros de la junta directiva, miembros del comité de comercialización de la organización y otros líderes de la organización.
b) Reunión de asamblea general de asociados para análisis y aprobación del reglamento del fondo rotatorio y de otras acciones relacionadas con el mismo.
7. Proposiciones y varios. 
DESARROLLO.
1. Se pasó lista y se constató la presencia de XX miembros de los xx miembros de la organización, por lo cual hay quórum para deliberar y decidir. El listado de asistencia hace parte de la presente acta. 
2. Los asistentes eligieron como presidente de la reunión al señor xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx  y como secretario al señor xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx, miembros de la organización.
3. El presidente de la asamblea general solicitó al señor xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx, representante de la ADR, pasar al frente para dirigir el taller sobre comercialización y un fondo rotatorio de comercialización. 
El representante de la ADRT, el señor xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx, lideró el conversatorio sobre comercialización el cual se adelantó con una metodología participativa, aprovechando los conocimientos y experiencias de los productores y del propio facilitador. Los temas fueron tratados de manera adecuada y los productores apropiaron conceptos claves como los de oferta y demanda, los mercados y el cambio en los mismos, la calidad y los requisitos exigidos por los compradores,  la logística,  el capital de trabajo y las ventajas de contar con un fondo de comercialización, entre otros.  
4. El presidente de la asamblea solicitó al facilitador organizar y orientar el juego de roles denominado “Comercializando: Comprando y vendiendo”.
El facilitador hizo una explicación de la herramienta denominada juego de roles, la cual fue comprendida por los presentes en la reunión. 
Posteriormente se conformaron diferentes grupos para actuar en los roles definidos para este juego que son los de productores agropecuarios, intermediarios informales, comprador agroindustrial, gerente de un banco, organización de productores con un fondo rotatorio y el facilitador. 
El facilitador orientó cada una de las fases del juego, dando la información requerida y haciendo los ajustes y correcciones necesarias para el buen desarrollo del juego que resultó dinámico y dejo importantes lecciones a los participantes, especialmente en cuanto a que hay diferentes actores o roles en el proceso de comercialización, que esos actores tienen sus intereses y actúan en función de los mismos, que la información y el dinero ´suficiente y disponible son fundamentales para adelantar un adecuado proceso de comercialización.  
Al terminar este ejercicio el presidente de la asamblea preguntó a todos los participantes en la reunión si habían entendido el papel fundamental que juega el capital de trabajo y la importancia y beneficios que puede generar un fondo rotatorio. Varios participantes intervinieron para agradecer la capacitación y manifestaron una mayor comprensión sobre cómo funciona este, así como la importancia de tener un fondo de comercialización que apoye la venta de sus productos.
A continuación el presidente preguntó a los miembros de la asamblea si se comprometían a adelantar todas las acciones necesarias para constituir un fondo rotatorio y los participantes se comprometieron mayoritariamente a sacar adelante la constitución del fondo.  
Aprovechando esa decisión mayoritaria intervino el presidente de la Junta Directiva para  reafirmar la conveniencia de crear el fondo como instrumento para mejorar las condiciones de comercialización y la necesidad de constituir un  comité de comercialización y de elegir sus miembros.
5. El presidente de la asamblea informó que se iba a proceder a crear el comité de  comercialización y a elegir sus miembros. 
El presidente solicitó a la asamblea aprobar la creación del Comité de Comercialización la cual dio su aprobación unánime. A continuación, el presidente pidió que los interesados en pertenecer al comité presentaran sus nombres a consideración de la asamblea, recordando que deben ser personas que saben leer y escribir, manejar las operaciones aritméticas básicas y sobre todo tener tiempo disponible para participar y actuar en el comité de comercialización. 
Una vez se presentaron los aspirantes, la asamblea procedió a elegir los 4  miembros del comité de comercialización, quedando elegidas las siguientes personas: 
· xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx, con cédula Hxxxxxxxxxxxxxxxxxx, quien vive en la vereda xxxxxxxxxx
· xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx, con cédula Hxxxxxxxxxxxxxxxxxx, quien vive en la vereda xxxxxxxxxx
· xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx, con cédula Hxxxxxxxxxxxxxxxxxx, quien vive en la vereda xxxxxxxxxx
· xxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxxx, con cédula Hxxxxxxxxxxxxxxxxxx, quien vive en la vereda xxxxxxxxxx
El presidente tomó juramento a los miembros del comité de comercialización.
6. El presidente de la asamblea presentó a consideración de los participantes el cronograma de actividades para avanzar en la constitución del Fondo Rotatorio de Comercialización.
a) La fecha de la reunión para elaborar la propuesta de reglamento del fondo rotatorio de comercialización por parte de miembros de la junta directiva, miembros del comité de comercialización de la organización y otros líderes de la organización, se propuso para el día xx del mes xxxxxxxxxx a las xx AM en xxxxxxxxxxxxxxxxxx, la cual fue aprobada por la asamblea general
b) La fecha de la reunión para analizar y aprobar el reglamento por parte de la asamblea general de la organización se propuso para el día xx del mes xxxxxxxxxxxx a las xx AM en xxxxxxxxxxxxxxxxxx, la cual fue aprobada por la asamblea general.
7. Proposiciones y varios
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